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你在討誰的喜悅? 

WHO ARE YOU TRYING TO PLEASE? 
 
隨著科技進步，許多產品的設計都是在模仿真實的事物。塑膠木板看起來像真的木板，乙烯地板

看起來像磁磚。我們可以購買假皮草、假珠寶、假鼻子、假髮、以及其他的身體部位。買這些東

西背後的目的相當清楚，但噴灑泥土罐是要做甚麼呢？ 
 
噴灑泥土罐的設計是要用來噴在越野跑車外面。其目的是要讓別人以為越野跑車的車主不只用這

昂貴又耗油的車子送小孩去練習足球。若你把那泥土噴在車上，朋友會認為你剛從野外探險回

來。若你想要讓別人有這種印象，絲毫不必麻煩及費力，得真正到野外的泥濘路上開車，你只要

去買一罐美金15元的噴灑泥土罐就可以偽裝了！ 
 
在工商專業界我們也常看到類似的作法，男男女女都試圖讓自己看起來具有更成功、更能幹、更

有經驗的形象，但就是不像自己。人們虛構履歷表，在面試時誇大自己的成就，對潛在顧客做出

不實的承諾。這些全是為了要討他們歡心並獲得他們的青睞。 
 
在別人的身上觀察到這些行為，應該讓我們問自己：我想要討誰的喜悅？ 
 
我們若在聖經中尋找類似的狀況，會發現沒有比使徒保羅更好的例子，但他卻是與那些取悅人的

成為強烈的對比。他在古城腓立比傳講耶穌基督的福音時，有過慘痛的經歷，之後他就去帖撒羅

尼迦。他在腓立比被鞭打又被關在監牢裡，別人可能認為他應該學到功課，到下一座城就會改變

他的信息或策略。但是我們在帖撒羅尼迦前書2章2節讀到：「靠我們的上帝放開膽量，在大爭
戰中把上帝的福音傳給你們。」 
 
是什麼促使一個人「堅持原來的作法」，堅持自己的信念、價值觀和信息，不願意買一罐美金

15元的泥土，讓自己看起來好像有那麼回事。對保羅而言，這答案很簡單：就是上帝。這也是

我們今天在職場上所面對的抉擇，選擇去取悅我們周圍的人？還是取悅我們上頭的那一位？就如

一位知名的喜劇演員曾經說過：「我不知道成功的關鍵是甚麼，但失敗的關鍵就是想要取悅每一

個人。」 
 
為什麼討上帝的喜悅位居保羅優先順序的最高位？因為他了解上帝的觀點。保羅寫道，他服事

「不是要討人喜歡，乃是要討那察驗我們心的上帝喜歡。」（帖撒羅尼迦前書2章4節）換句話

說，上帝不會因為你噴了一罐美金15元的任何東西就喜歡你。我們很不容易看到外表之外的東

西，但上帝沒有這種問題。聖經告訴我們：「我－耶和華是鑒察人心、試驗人肺腑的， 要照各
人所行的和他做事的結果報應他」（耶利米書17章10節）。而且「主啊，你知道萬人的心」使

徒行傳1章24節。 



 

保羅不願用噴灑的作法去面對試驗人心的上帝。這就影響他生活中的三個層面：他的話（「我們

從來沒有用過諂媚的話」）；他的財務（「也沒有藏著貪心」）；他的狀態(「沒有向別人求榮

耀」)。知道這一點是否會讓我們也有同樣的反應？給智慧人的話：省下美金15元，做你自己

吧！ 
 
瑞克．符思特在「遺失谷牧場」擔任多年的員工，那是在美國柯羅拉多州柯羅拉多州泉的一個民
宿牧場。現在他是美國北卡羅萊納州的一位臨時牧師， 並且為「挑戰通訊」（The Challenge 
newsletter）寫文章。 
 

省思/討論題目 
 
1. 為何我們普遍會想戴上一個「美好的外表」，偽裝我們的外表,去隱藏我們真正的內在？ 

 
2. 你可否想到有一次你想要用「噴灑泥土罐」的作法去面對某個人嗎？不論是一個你剛剛遇到

的人、你的同事、或是一位顧客？結果如何－－你是否成功地讓他們相信,你想要讓他們相信

的事？ 
 

3. 為何以模仿別種樣貌，而不願呈現真正實情的這種作法,會帶來許多問題？ 
 

4. 使徒保羅寫道，他唯一的動機就是要討上帝的喜悅。你是否也將此視為首要目標？你覺得為

何我們常常會想取悅別人，而不是取悅上帝？你認為，我們應該怎麼解決這種錯誤？ 
 

註：若你有聖經且想要讀更多有關此主題的經文，請參考以下經節： 
撒母耳記上 16 章 7 節；箴言 10 章 9 節，11 章 3 節，16 章 2、9 節，20 章 14 節，21 章 2 節；

帖撒羅尼迦前書 3 章 13 節 
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